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Hazinnova ayuda a pymes

como la tuya a ser mas
competitivas llevando a cabo
pequefios proyectos de innovacion
de una manera sencilla y rapida.












CON
HAZINNOVA,
TU PYME
RECIBIRA

ACOMPANAMIENTO
PERSONALIZADO

Expertos comprometidos y con
experiencia estaran a tu lado,
entendiendo tu negocio a fondo y
proponiendo soluciones a medida
para tus necesidades especificas.

Hazinnova esta aqui para impulsar tu
empresa hacia el futuro, aprovechando al
maximo las oportunidades de innovacion
con el minimo esfuerzo administrativo y
el maximo apoyo experto.
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PROYECTOS
CONCRETOS
Y RAPIDOS

Tendras la oportunidad de
implementar proyectos
innovadores con apoyo
especializado valorado en
4.500 euros y sin desembolso

algur]o. Veras resultados PROC ESO
tangibles en solo 3 meses, SI M F)LI FICADO

permitiéndote avanzar

rapidamente hacia tus objetivos. Olvidate del papeleo y de

procesos complicados.

La solicitud es rapida y facil,
disenada para que puedas
enfocarte en lo que realmente
importa: hacer crecer tu negocio.



;EN QUE
QUIERES
INNOVAR?

Hazinnova PRODUCCION
te ayuda en g |

’ Eleva la productividad y calidad
eStaS dreas. de tus procesos de produccion

y de servicios mediante la
integracion de soluciones y
tecnologias innovadoras.

Algunos ejemplos de proyectos que puedes
desarrollar en esta area son:

Planificacion avanzada: optimiza como y cuando
produces, asegurando una planificacién mas
precisa y eficiente, valorando usar software de
ultima generacion.

Lean manufacturing: crea una estrategia para
implementar proyectos de lean manufacturing,
optimizando flujos de trabajo, minimizando
desperdicios y mejorando continuamente.

Metodologia 5s: aplica esta técnica para
mantener tus espacios de trabajo organizados,
limpios, seguros y mas productivos, con el
soporte de herramientas digitales para el
seguimiento y la mejora continua.

Mantenimiento autéonomo: permite que tu
equipo pueda gestionar el mantenimiento de
manera proactiva y prevenir fallos, valorando la
incorporacion de tecnologia de seguimiento en
tiempo real.

Nuevo lay-out de produccion: redisefia el
espacio de tu planta para una operaciéon mas
fluida y eficiente.

Reduccion de costes: identifica oportunidades
de ahorro significativo en los costes de
producciéon mediante el andlisis de datos y la
automatizacion de procesos.



CLIENTES

Aumenta tus ventas y haz crecer
tu empresa con una estrategia
comercial innovadora que fidelice
a tus clientes actuales y atraiga

a nuevos.

Algunos ejemplos de proyectos que puedes
desarrollar en esta area son:

+ Estrategia comercial innovadora: expande
tu clientela y mejora las ventas con tacticas y
herramientas novedosas.

- ldentificacidon y segmentacion de clientes:
entiende quiénes son tus clientes, incluso obtén
una base de datos con clientes potenciales, qué
necesitan y como compran, para atenderlos de
forma personalizada.

+ Impacto de tendencias en los clientes: esté
atento a los cambios del mercado que pueden
influir en tus clientes y en la competencia
para adaptarte rapidamente y mantener tu
competitividad.

- Estrategia de marca: haz Unica tu marca frente
a la competencia, posicionando su valor para tus
clientes objetivo.

« Plan comercial dinamico: adapta tus estrategias
comerciales, precios y canales de venta a las
nuevas demandas del mercado.
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Optimizacion de marketing y ventas: establece
procedimientos internos para desarrollar acciones
de marketing y ventas de manera ordenada 'y
eficiente e impulsar tus campanas.

Herramientas de gestion de clientes: utiliza
sistemas para recopilar y analizar datos sobre tus
clientes. Esto te ayudara a mejorar tus productos y
servicios, y a planificar mejor tu produccién y oferta
de servicios.

Cuadro de mando comercial: evallia como
funcionan tus acciones comerciales para ajustarlas
y mejorarlas constantemente.

Comunicacidn efectiva: aprende a desarrollar un
plan de comunicacién que resalte los beneficios de
tus productos, atrayendo y reteniendo clientes.

Digitalizacion de la relacion con clientes:
conoce las tecnologias digitales que permiten
mejorar la experiencia de tus clientes, haciendo
el soporte y la compra mas faciles y agradables.



PERSONAS

Renueva la gestion de tu equipo
para impulsar la motivacion y
mejorar el ambiente de trabajo,
haciendo tu empresa mas atractiva
para los perfiles profesionales que
necesitas.

Algunos ejemplos de proyectos que puedes
desarrollar en esta area son:

+ Cultura y motivacion: evalla el ambiente laboral
y desarrolla planes para fomentar la igualdad y la
satisfaccion en el trabajo.

+ Innovacion organizativa: redisefia tu estructura
organizativa, crea manuales de operacion y planes
de comunicacion interna, y establece rutinas de
reuniones efectivas.

+ Roles y responsabilidades: actualiza las
descripciones de los puestos, definiendo
claramente los perfiles, niveles de autonomia 'y
responsabilidades.

«  Formacion: ofrece programas de bienvenida,
planes de formacion y e itinerarios de desarrollo
de competencias para que tu equipo crezca
profesionalmente.

« Preparacion para el cambio generacional:
planifica la transicion del personal para asegurar la
transferencia del conocimiento y adaptar la plantilla a
las futuras jubilaciones.

« Evaluacion del desempefiio y desarrollo: adopta
métodos para valorar y potenciar el rendimiento y las
competencias del equipo, afianzando una cultura de
mejora continua.

+  Remuneracion justa y flexible: implementa politicas
salariales que combinen sueldos fijos y variables, y
realiza auditorias para garantizar la equidad.
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GESTION
ECONOMICO -
FINANCIERA

Obtén una vision clara de las
finanzas de tu empresa, los
gastos, ingresos y la rentabilidad,
para controlar donde tu negocio
gana o pierde dinero, identificar
oportunidades y desafios y
permitiéndote tomar decisiones
estratégicas con precision.

Algunos ejemplos de proyectos que puedes
desarrollar en esta area son:

Optimizacion del control de costes: revisa 'y
mejora cémo calculas y reduces los costes para
aumentar la rentabilidad.

Mapa de rentabilidad por producto/servicio:
examina y visualiza la rentabilidad de cada producto
o servicio, ayudandote a identificar las estrellas y los
lastres de tu catélogo.

Mejora de gestion de tesoreria: vigila de cerca
tu liquidez actual y futura, facilitando la toma

de decisiones proactivas sobre financiacion e
inversion.

Simulador de escenarios futuros: valora el
impacto financiero de tus planes a futuro en
diferentes escenarios para asegurar la estabilidad.

Indicadores y cuadro de mando financiero: crea
un panel interactivo que te muestre los datos clave,
ofreciendo una vision global de la salud econdémica
de tu empresa con solo un vistazo.

Digitalizacion de las finanzas: conoce qué
herramientas digitales pueden ayudarte a innovar
y automatizar tu gestién financiera, desde pagos
hasta analisis de datos.
























